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Piazza Affari. Nel 2007 pili redditivita grazie all'arrivo della direttiva Mifid e all'ingresso nelle assicurazioni

Cad It accelera con le nuove regole

La societa veronese guarda all'espansione in Germania e Repubblica Ceca

Paolo Paronetio
WERDIMA

ma LInzoo7 di crescita superio-
realle attese, realizzatalungo bi-
nari che nel zoof promettono
di portare Cad It sulla strada
dellulteriore sviluppoe dell'in-
ternazionalizzazione del busi-
ness, La societid veronese e lea-
derinItalianel mercato del sof-
tware finanziario e vanta tra i
propri clientibig come UniCre-
dit, Intesa SanPaolo, Mps, Ban-
coPopolare, Bper e Bl
L'esercizio appena concluso
havistoil valore dellaproduzio-
ne ragEiungere quota Ho,7 milio-
ni di euro, a +16m rispetto al
2000 ¢ a fronte di stime di mer-
cato inferiori ai 60 milioni. In
miglioramento anche lareddiri-
vita, con utile ante imposte bal-
zato dell'B29a 13,0 milioni.
Una performance, spiega
I"'ad Paplo Dal Cortivo, realizza-
ta prazie a adriver di tre tipi:
evoluzione normativa, ingres-
sonelsettoreassicurativo esvi-
luppo sul mercati esteri. «L’in-

troduzione dellaMifid - sott oli-
nea-hafattosicheinostriclien-
ti bancari acquistassera i modu-
li di upgrade della procedura di
area finanzax», manelzooy Malti-
vitadi Cad Tt nonsi & limitataal-
le banche. La prima partmer-
ship nel comparto assicurativo
& stata siglata con Cattolica, che
- nota Dal Cortivo - si & detta
amolte contenta della seluzio-
nes messaapunto. Lintesa fara
ora da biglietto da visita per
Cad It, che ha gia provveduto a
"pacchettizzare" il sistamarea-
lizzato coni concittadini per po-
terlo proporre ad altre compa-
grie. Cuanto poi allo sviluppo
oltreiconfim ilaliani, Cal Corti-
vo nota che il 2007 ha sortato i
primi frutti dell'alleanza siglata
nel febbraio 2006 con la britan-
nica Xchanging, «La partmer-
ship-annuncial'ad -hadatori-
sultati assolutamente positivi
per entrambi, anche se siamo
soltanto all'inizios.,

Per il manager, il 2008 si pre-
annuncia quindi gravido di op-

portunita dato che «i driver che
hanno spinto la crescita nel
2007 ol saranne ancora butti e,
anzi, si rafforzerannos.

Oltre al consolidamento del-
laleadershipsulmercatoitalia-
no (dovz, ribadisce Lal Corti-
vo, «1'Boes delle banche usa i
software Cad Its), I'nttenzione
della societh veronese sard ri-
voltaall’espansione inaltri ae-
si europei, puntando «in ordi-
ne di priorita su Germania, Re-
pubblica Cecae Francias.Seda
una parte la crescita nel merca-
to tedesco sard favorita pro-
prio dalla partnership con
Kchanging, dall'altra Dal Corti-
voritiene che Cad It possa pun-
tare a svilupparsi in Repubbli-
ca Ceca «grazie a UniCredir,
che gia usa la nostra procedura
finanzanelle proprie controlla-
te localis, costituendounarefe-
renza immportante da far valere
pressoglialtri potenziali clien-
ti. Cruanto alla Francia, Dal Cor-
tivo punta sulle "inefficienze”
presenti nel sistema transalpi-

Cad It

L'andaments n Borsa del titolo
della sociata veronase
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no, dowve equasi tutti sistemi di
back office titoli sono sviluppa
tiin casa oppure facendoricor-
s0 auna molteplicith di fornito-
riz, concizione in cul un grup-
po come Cad It potrebbe offri-
re «soluzion pil snelle garan-
tendo risparmialle aziendes

Molteplici obiettivi, dun-
que, che nel breve termine la
societd veronese intende rag-
glungere «privilegiando lacre-
5Cita oTZanicas pur mantenen-
dounocchio rivolto alle oppor-
tunitdh offerte dal mercato
«Stiamo valutando acquisizio
ni = conferma I'ad - ma non ne
vediamo all'orizzonte, anche
seavremmo risorse sufficient
per comprare societd medio-
grandis. Quanto all'ipotesi di
nuoviac cordi commerciali per
favorire l'espansione all'este-
ro, Dal Cortive ammette con-
tatti wcon system inlegrator
presenti sui mercati localis,
collogui preliminar per «capi-
re se il modello che abbiamoin
mente pud funzionares



